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Wer 2025 eine Immobilie verkaufen 
möchte, sollte sich auf eine komplexe 
Marktlage ein-stellen und unbedingt einen 
erfahrenen Makler hinzuziehen. Die aktuellen 
Marktberichte und Medienanalysen zeichnen 
oft ein verzerrtes Bild, während die 
tatsächlichen Entwicklungen differenzierter 
sind. 

Zu hohe Preise und Finanzierungsauflagen 
können Käufer ausbremsen

Erste Auswertungen der Gutachterausschsse 
zeigen, dass die Zahl der Kaufabschlüsse in 
vielen Städten weiter zurückgeht. Dies deutet 
darauf hin, dass die Immobilienpreise nicht 
mehr 

zu den Einkommen, selbst von 
Gutverdienern, passen. Gleichzeitig bleiben 
die Zinsen auf einem Niveau zwischen 3 und 
4 Prozent , was die 
Finanzierungsmöglichkeiten vieler Käufer 
einschränkt. Besonders in Regionen mit 
Quadratmeterpreisen über 4.500 EUR wird es 
für Käufer schwierig, 

Immobilienverkauf 2025: Warum ein 
Makler unverzichtbar ist

Der Immobilienmarkt verändert sich 2025 weiter – Käufer sind vorsichtiger, Finanzierungen 
schwieriger und regionale Unterschiede spielen eine größere Rolle. Wer jetzt verkaufen möchte, 

sollte nicht nur auf den richtigen Zeitpunkt achten, sondern vor allem auf eine fundierte 
Preisstrategie. Ein erfahrener Makler kann genau dabei helfen und den bestmöglichen 

Verkaufserfolg sichern
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eine Immobilie ohne erhebliches Eigenkapital 
zu finanzieren. Das führt oft dazu, dass Interes-
senten entweder kleinere Objekte wählen müs-
sen oder sich vom Kauf ganz zurückziehen. 
Auf dem Land, wo die Preise häufig unter die-
ser Grenze liegen, kommt ein anderer Faktor ins 
Spiel: die Energieeffizienz. Banken achten ver-
stärkt auf energetische Standards, und Sanie-
rungsrückstände oder alte Heizsysteme können 
dazu führen, dass Finanzierungszusagen an Mo-
dernisierungsauflagen geknüpft werden.

Verkaufsstrategie und Bewertung sind ent-
scheidend für den Verkaufserfolg

Die richtige Verkaufsstrategie ist deshalb ent-
scheidend. Pauschale Preisansätze funktionie-

ren in dieser Marktlage nicht mehr – jede Im-
mobilie muss individuell bewertet und an die 
regionalen Gegebenheiten angepasst werden. 
Ein erfahrener Makler kann dabei nicht nur eine 
fundierte Marktanalyse liefern, sondern auch 
die passende Preisstrategie entwickeln, um 
Käufer gezielt anzusprechen und den optimalen 
Verkaufspreis zu erzielen.
Eine smarte Bewertung der Immobilie ist uner-
lässlich. Dabei ist nicht entscheidend, welcher 
Makler den höchsten Preis verspricht, sondern 
wer eine marktgerechte Bewertung erstellt, die 
in angemessener Zeit einen Käufer findet. 
Ein realistischer Angebotspreis sorgt für eine 
bessere Vermarktung, schnellere Verkaufszeiten 
und verhindert unnötige Preisverhandlungen. 
Lassen Sie sich von einem Experten beraten, 

der den Markt kennt und Ihre Immobilie opti-
mal positioniert. Sichern Sie sich eine fundier-
te, marktgerechte Bewertung und erfahren Sie, 
welche Strategie am besten zu Ihrem Verkaufs-
ziel passt. Wir bieten Ihnen eine unverbindliche 
Einschätzung Ihrer Immobilie – professionell, 
fundiert und marktgerecht. So schaffen Sie die 
besten Voraussetzungen für einen zügigen und 
erfolgreichen Verkauf.

Sie haben Fragen zum Kauf oder Verkauf einer 
Immobilie? Oder wollen anderweitig beraten 
werden? Kontaktieren Sie uns! Wir helfen Ih-
nen gern.
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