
Trend zur Online-Suche: Wie Käufer heute 
Im-mobilien finden

Die Immobiliensuche beginnt heute in der Re-
gel nicht mehr mit dem Studieren von Zeitungs-

anzeigen, sondern online – auf Immobilienpor-
talen, in Suchmaschinen, soziale Medien – oder 
am besten gleich beim Makler. Potenzielle 
Käufer möchten sich schnell und unkompliziert 
einen ersten Eindruck verschaffen. Dabei rei-

chen klassische Fotos oft nicht mehr aus. Die 
Ansprüche an die Präsentation sind gestiegen. 
Ein ansprechender Online-Auftritt, wie ihn 
Qualitätsmakler umsetzen, ist für den ersten 
Eindruck entscheidend und wirkt sich maß-
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Immobilienverkauf digital: Warum Sie 
mit der Technik Schritt halten sollten

Drohnenfotos, 360-Grad-Rundgänge und 3D-Grundrisse – der Immobilienverkauf wird immer digitaler. 
Moderne Technologien ermöglichen es, Häuser und Wohnungen attraktiv online zu präsentieren und das 
Interesse an einer Immobilie virtuell zu erhöhen. Lesen Sie hier, welche digitalen Trends den Immobilien-
verkauf revolutionieren und wie Sie als Verkäufer davon profitieren.
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geblich darauf aus, ob ein Objekt das Interesse 
eines Käufers weckt oder nicht. Sowohl in Regi-
onen mit geringer Nachfrage als auch in denen 
mit hoher entscheiden oft Sekunden über den 
nächsten Klick. Wer hier nicht mit einem über-
zeugenden digitalen Auftritt glänzt, riskiert, 
übersehen zu werden – auch wenn das Objekt 
selbst viele Vorzüge bietet.

Virtuelle Besichtigungen & 3D-Touren: Ihr Ob-
jekt perfekt in Szene setzen

Immobilien lassen sich heute auf beeindru-
ckende Weise digital inszenieren. Hochwertige 
360-Grad-Rundgänge, 3D-Visualisierungen und 
virtuelles Home Staging ermöglichen es Inte-
ressenten, sich durch ein Objekt zu bewegen,

ohne physisch anwesend zu sein. Besonders 
in der frühen Entscheidungsphase kann das 
ein großer Vorteil sein – denn je 
realistischer der Eindruck, desto höher die 
Wahrscheinlichkeit, dass sich ein ernsthaft 
interessierter Käufer meldet. 
Auch Drohnenaufnahmen vom 
Grundstück oder der Umgebung schaffen 
eine professio-nelle und umfassende 
Darstellung, die über herkömmliche Fotos 
weit hinausgeht. Die vir-tuelle Darstellung 
vermittelt nicht nur Raum-gefühl, sondern 
kann auch verborgene Potenziale aufzeigen, 
etwa durch das Einbinden von 
Möblierungsvorschlägen oder 
Lichtsimulationen. Zudem reduziert sie die 
Zahl unnötiger Vor-Ort-Termine – was 
sowohl Verkäufern als auch 
Kaufinteressenten Zeit spart.

Makler 2.0: Wie moderne Technik den 
Verkauf beschleunigt

Ein digital arbeitender Makler versteht es, 
mo-derne Tools gezielt für die 
Vermarktung ein-zusetzen. Neben 
virtuellen Rundgängen und professionellen 
Exposés kommen heute auch utomatisierte 
Terminbuchungssysteme, On-line-Tracking 
des Vermarktungsfortschritts und 
datenbasierte Preisanalysen zum Einsatz. 

Möchten Sie Ihre Immobilie mit den 
neues-ten digitalen Methoden 
vermarkten? Wir setzen auf modernste 
Technik. Kontaktieren Sie uns – wir zeigen 

digitaler  
Ihren 

Ihnen, wie unser 
Vermarktungsservice 
Verkaufserfolg steigert.
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