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Immobilie verkaufen: Selbst handeln oder Makler 

beauftragen? 

Viele Eigentümer denken zunächst daran, ihre Immobilie eigenständig zu verkaufen, um sich die 
Maklerprovision zu sparen. Auf den ersten Blick wirkt das verlockend, doch in der Praxis bedeutet 
es nicht nur viel Organisation, sondern auch umfassendes Wissen. Von der marktgerechten 
Bewertung bis hin zur rechtssicheren Vertragsgestaltung gibt es zahlreiche Schritte, die gut 
überlegt sein wollen – damit Sie am Ende die passende Lösung für Ihre persönliche Situation 
finden. 
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Privatverkauf: Aufwand und Verantwortung in eigener Hand 

Wer seine Immobilie ohne Unterstützung anbietet, übernimmt sämtliche Aufgaben selbst. Schon die 
Wertermittlung kann zur Herausforderung werden, denn kleine Abweichungen führen schnell dazu, dass 
Interessenten ausbleiben oder die Immobilie unter Wert verkauft wird. Dazu kommt die Präsentation: 
Hochwertige Fotos, ein ansprechendes Exposé und eine durchdachte Vermarktungsstrategie entscheiden 
darüber, ob genügend Käufer aufmerksam werden. Auch Besichtigungen müssen organisiert und durchgeführt 
werden – oft in der Freizeit oder während der Arbeitszeit des Eigentümers. Hinzu kommen rechtliche Aspekte, 
die von der Energieausweis-Pflicht bis hin zu Vertragsdetails reichen. Wer an dieser Stelle keine Routine hat, 
riskiert Fehler, die teuer werden können. 
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Unterstützung durch einen Makler: Mehr als nur Verkauf 

Ein Immobilienmakler bringt nicht nur Erfahrung mit, sondern auch ein breites Netzwerk und fundierte 
Marktkenntnisse. Er sorgt dafür, dass eine Immobilie realistisch, aber auch gewinnbringend bewertet wird. 
Professionelle Vermarktung, zielgerichtete Ansprache potenzieller Käufer und die Auswahl qualifizierter 
Interessenten sind feste Bestandteile seiner Arbeit. Zudem übernimmt ein Makler die Koordination der 
Besichtigungen und steht in den Verhandlungen als kompetenter Vermittler zur Seite. Ein weiterer Vorteil: Er 
kennt die rechtlichen Anforderungen genau und sorgt dafür, dass alle Unterlagen vollständig und korrekt 
vorliegen. Damit sinkt das Risiko von Verzögerungen oder gar rechtlichen Auseinandersetzungen erheblich. 

Was kostet ein Makler – und was bringt er ein? 

Viele Eigentümer schrecken vor der Maklerprovision zurück, ohne genau zu betrachten, welche finanziellen 
Vorteile ein Profi gleichzeitig bringt. Denn ein erfahrener Makler erzielt in vielen Fällen höhere Verkaufspreise, 
da er den Marktwert treffsicher einschätzt und die Immobilie optimal präsentiert. Oft übersteigt der erzielte 
Mehrerlös die gezahlte Provision deutlich. Hinzu kommt der immaterielle Vorteil: Eigentümer gewinnen Zeit 
und vermeiden Stress, weil sie die komplexen Prozesse nicht allein bewältigen müssen. Am Ende steht nicht 
selten ein schnellerer Verkauf zu einem besseren Preis – und das bei größerer Rechtssicherheit. 

Fazit 

Ob Sie Ihre Immobilie privat verkaufen oder mit einem Makler zusammenarbeiten, hängt stark von Ihren 
persönlichen Ressourcen ab. Wer ausreichend Zeit, Fachkenntnisse und Organisationstalent mitbringt, kann 
den Privatverkauf erwägen, muss sich aber auf einen hohen Arbeitsaufwand einstellen. Wer dagegen Wert auf 
professionelle Unterstützung, rechtliche Sicherheit und einen reibungslosen Ablauf legt, ist mit einem Makler 
an seiner Seite meist besser beraten. 

Stehen Sie gerade vor der Frage, ob Sie Ihre Immobilie selbst verkaufen oder einen Experten beauftragen 
sollten? Wir nehmen uns Zeit, Ihre Situation individuell zu beleuchten und Ihnen transparent zu zeigen, welche 
Vorteile wir Ihnen bieten können. Kontaktieren Sie uns – gemeinsam finden wir den besten Weg, damit Sie Ihr 
Haus oder Ihre Wohnung erfolgreich und entspannt verkaufen. 

Hinweise: 

In diesem Text wird aus Gründen der besseren Lesbarkeit das generische Maskulinum verwendet. Weibliche und anderweitige 
Geschlechteridentitäten werden dabei ausdrücklich mitgemeint, soweit es für die Aussage erforderlich ist. 

Rechtlicher Hinweis: Dieser Beitrag stellt keine Steuer- oder Rechtsberatung im Einzelfall dar. Bitte lassen Sie die Sachverhalte in Ihrem 
konkreten Einzelfall von einem Rechtsanwalt und/oder Steuerberater klären. 
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