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Lockt der Trawmgjoh un die Ferne
Immobilie werkownfen oder wermieten?

Verkaufen in Top-Zustand oder doch zum Schnéppchenpreis? Viele Eigentiimer fragen sich vor dem
Immobilienverkauf, ob sich eine Renovierung kurz vor dem Verkauf noch lohnt oder ob sie das Haus
besser unrenoviert mit einem Preisnachlass anbieten sollten.
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Karrieresprung und Haus: Verkaufen oder Vermieten?

Ein Karrieresprung in eine andere Stadt oder ein attraktives Jobangebot im Ausland — solche
Verdanderungen bringen grolle Umstellungen und schwierige Entscheidungen mit sich. Fur
Eigentimer stellt sich dann vor allem die Frage, was aus dem eigenen Zuhause werden soll:
verkaufen oder vermieten? Im Folgenden beleuchten wir beide Optionen mit ihren jeweiligen Vor-
und Nachteilen, damit Sie die beste Losung flr lhre persénliche Situation finden kdnnen.

Neuer Job, altes Zuhause

Bei einem beruflich bedingten Umzug bleibt oft wenig Zeit, Uber die Zukunft des Hauses
nachzudenken. Dennoch ist eine durchdachte Entscheidung entscheidend, da sie langfristige
finanzielle und persénliche Auswirkungen hat. Manche Eigentimer behalten ihr Haus als
Sicherheitsnetz, andere trennen sich bewusst, um den Neubeginn unbeschwert zu gestalten.
Welcher Weg sinnvoll ist, hdangt von Lebenssituation, Zukunftspldnen und den Bedingungen des
Immobilienmarktes am bisherigen Wohnort ab.
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>Vermietung: Chancen und Verpflichtungen

Die Vermietung kann finanziell attraktiv sein: Sie behalten Ihr Eigentum, erhalten Mieteinnahmen und
profitieren von moglicher Wertsteigerung. Wer an eine Riickkehr denkt oder die Immobilie als
Kapitalanlage nutzen mochte, findet in der Vermietung eine verlockende Option. Gleichzeitig bringt
Vermietung Aufwand und Verantwortung mit sich. Sie mussen zuverldssige Mieter finden,
Mietvertrage verwalten, Instandhaltung organisieren und sich um Mietausfélle oder Leerstand
kiimmern — oft Uber groRRe Distanz. Eine Hausverwaltung kann helfen, verursacht aber zusétzliche
Kosten und entbindet nicht von allen Pflichten. Wer zeitlich oder finanziell eingeschrankt ist, sollte
diese Faktoren sorgfaltig prufen.

Verkauf: Flexibilitdt oder Abschied

Der Verkauf ist oft unkomplizierter und verschafft schnelle Planungssicherheit und Liquiditat. Mit dem
Erl6s lassen sich Kredite tilgen, Umzugskosten decken oder ein neues Zuhause finanzieren. Besonders
bei hohen Immobilienpreisen kann ein Verkauf finanziell attraktiv sein. Zudem entféllt jeglicher
Vermietungsaufwand: Keine Mietersuche, keine Verwaltung, kein Risiko. Allerdings ist der Verkauf
endglltig. Ein spateres Zurickkehren in die alte Heimat ist nicht moglich, und kiinftige
Wertsteigerungen entgehen lhnen. Emotional fallt der Abschied vielen schwer, da das Eigenheim
Erinnerungen tragt. Andererseits kann ein klarer Schlussstrich den Neubeginn erleichtern — hier spielt
die personliche Einstellung eine grol3e Rolle.

Welche Lésung letztlich die richtige ist, Idsst sich nicht pauschal beantworten — jede Ausgangslage ist
anders. Miissen Sie aus beruflichen Griinden umziehen und sind unsicher, was mit lhrem Haus
geschehen soll? Wir analysieren gern gemeinsam mit lhnen lhre Lage und sagen lhnen ehrlich, ob
Vermieten oder Verkaufen in Ihrem Fall sinnvoller ist. Kontaktieren Sie uns — wir beraten Sie
unverbindlich und tibernehmen auf Wunsch den gesamten Verkaufsprozess fiir Sie.
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Hinweise

In diesem Text wird aus Griinden der besseren Lesbarkeit das generische Maskulinum verwendet. Weibliche und anderweitige
Geschlechteridentitaten werden dabei ausdrticklich mitgemeint, soweit es fiir die Aussage erforderlich ist. Rechtlicher Hinweis: Dieser
Beitrag stellt keine Steuer- oder Rechtsberatung im Einzelfall dar. Bitte lassen Sie die Sachverhalte in Ihrem konkreten Einzelfall von
einem Rechtsanwalt und/oder Steuerberater klaren.
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