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Besichtigungen clever planen: So wird lhre Immobilie

Uberzeugend prasentiert

Eine Immobilienbesichtigung ist weit mehr als ein Rundgang durch Haus oder Wohnung. Fir Miet-
oder Kaufinteressenten ist sie der entscheidende Moment, in dem aus ersten Eindriicken konkrete
Kauf- oder Mietabsichten entstehen kénnen. Fir Eigentiimer/Vermieter bedeutet diese Phase
jedoch oft viel Aufwand: Termine mussen abgestimmt, Raume vorbereitet und Fragen souveran
beantwortet werden. Wer Besichtigungen strukturiert organisiert, spart Zeit, vermeidet unnétigen
Stress und erhoht die Chancen auf einen erfolgreichen Ver- Vermietung/Kauf deutlich.
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Gute Vorbereitung schafft reibungslose Besichtigungstermine

Einzelne Besichtigungen tber viele Tage zu verteilen, klingt zun&chst flexibel, kann aber schnell zur
Belastung werden. Eigentlimer/Vermieter missen die Immobilie immer wieder herrichten, ihren
Alltag anpassen und sich jedes Mal neu auf Interessenten einstellen. Sinnvoller ist es haufig,
Besichtigungstermine geblindelt zu planen und feste Zeitfenster zu nutzen. Dadurch bleibt der
organisatorische Aufwand tberschaubar und die Immobilie kann gezielt vorbereitet werden.

Vor jedem Termin sollten wichtige Unterlagen griffbereit sein, etwa Grundrisse, Energieausweis oder
Informationen zu Modernisierungen. Auch typische Fragen zu Heizkosten, Baujahr, Ausstattung,
Nachbarschaft oder Ubergabetermin lassen sich im Vorfeld gut vorbereiten. Je professioneller die
Besichtigung wirkt, desto mehr Vertrauen entsteht bei potenziellen K&ufern oder Mietern.
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Die Immobilie optimal prasentieren und Atmosphére schaffen

Der erste Eindruck entsteht oft schon vor der Haustur. Ein gepflegter Eingangsbereich, saubere
Fenster, helle R&ume und eine angenehme Temperatur tragen dazu bei, dass sich Interessenten
willkommen fiihlen. Persdnliche Gegensténde sollten moglichst reduziert werden, damit Besucher
sich besser vorstellen konnen, wie sie selbst in der Immobilie leben wiirden.

Wichtig ist nicht, ein Haus kinstlich perfekt wirken zu lassen. Vielmehr geht es darum, seine Stérken
sichtbar zu machen. Ein schoner Ausblick, ein groRzligiger Wohnbereich, ein gepflegter Garten oder
praktische Stauraumldsungen sollten wahrend der Besichtigung bewusst hervorgehoben werden.
Kleine Mangel sollten Eigentimer nicht verschweigen, sondern sachlich einordnen. Ehrlichkeit schafft
Glaubwiirdigkeit und verhindert spéatere Missverstandnisse.

Die richtigen Interessenten auswahlen und Zeit sinnvoll nutzen

Nicht jeder, der eine Immobilie besichtigen mdchte, ist auch tatsachlich kmiet/aufbereit. Manche
Interessenten befinden sich noch ganz am Anfang ihrer Suche, andere haben ihre Finanzierung beim
Kauf noch nicht geklart. Deshalb ist es sinnvoll, Anfragen vorab zu priifen und gezielt zu qualifizieren.
So lassen sich Besichtigungen mit Personen vereinbaren, die wirklich zum Objekt passen und
ernsthaftes Interesse mitbringen.

Ein erfahrener Makler Gibernimmt genau diese Filterfunktion. Er beantwortet erste Fragen, prift
die Ausgangslage der Interessenten und koordiniert Termine professionell. Wahrend der
Besichtigung kann er neutral auftreten, Vorteile der Immobilie berzeugend vermitteln und
zugleich auf kritische Fragen fachkundig reagieren. Sie mdchten Ihre Immobilie verkaufen, ohne
sich um jede Besichtigung selbst kimmern zu mussen? Wir organisieren Termine, priifen
Interessenten und prasentieren Ihr Objekt professionell. Kontaktieren Sie uns!
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Hinweise:
In diesem Text wird aus Griinden der besseren Lesbarkeit das generische Maskulinum verwendet. Weibliche und anderweitige
Geschlechteridentitaten werden dabei ausdriicklich mitgemeint, soweit es flr die Aussage erforderlich ist.

Rechtlicher Hinweis: Dieser Beitrag stellt keine Steuer- oder Rechtsberatung im Einzelfall dar. Bitte lassen Sie die Sachverhalte in Ihrem
konkreten Einzelfall von einem Rechtsanwalt und/oder Steuerberater kléren.
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