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Bieterverfahren beim Immobilienverkauf: So entstehen Angebote im
Wettbewerb

Wenn sich fiir eine Immobilie deutlich mehr Kaufinteressenten melden als erwartet, kann ein
Bieterverfahren eine interessante Verkaufsstrategie sein. Anders als bei einem klassischen Verkauf
mit festem Angebotspreis geben potenzielle Kéufer innerhalb eines vorgegebenen Rahmens ihre
Gebote ab. Dadurch entsteht Wettbewerb, der sich positiv auf den erzielbaren Preis auswirken kann.
Entscheidend ist jedoch, das Verfahren gut vorzubereiten, klar zu kommunizieren und professionell
zu begleiten.
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Bieterverfahren beim Immobilienverkauf: So entstehen Angebote im Wettbewerb

Wenn sich fur eine Immobilie deutlich mehr Kaufinteressenten melden als erwartet, kann ein
Bieterverfahren eine interessante Verkaufsstrategie sein. Anders als bei einem klassischen Verkauf
mit festem Angebotspreis geben potenzielle Kdufer innerhalb eines vorgegebenen Rahmens ihre
Gebote ab. Dadurch entsteht Wettbewerb, der sich positiv auf den erzielbaren Preis auswirken kann.
Entscheidend ist jedoch, das Verfahren gut vorzubereiten, klar zu kommunizieren und professionell
zu begleiten.
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Vom Besichtigungstermin bis zur Entscheidung tliber das beste Angebot

Zu Beginn werden geeignete Interessenten zur Besichtigung eingeladen. Je nach Immobilie kann
dies in Einzelterminen oder im Rahmen eines geblindelten Besichtigungstages erfolgen. Kaufer
erhalten dabei alle relevanten Objektunterlagen und ausreichend Gelegenheit, sich ein umfassendes
Bild zu machen.

AnschlieRend wird eine klare Frist flr die Gebotsabgabe gesetzt. Die Interessenten teilen innerhalb
dieses Zeitraums mit, welchen Kaufpreis sie anbieten. Je nach Ausgestaltung kann es eine oder
mehrere Gebotsrunden geben. Der Verkaufer entscheidet am Ende, welches Angebot er annehmen
modchte. Dabei zahlt nicht zwingend nur die héchste Summe. Auch Finanzierungssicherheit, zeitliche
Flexibilitat und die Verbindlichkeit des Interessenten kénnen bei der Auswahl eine wichtige Rolle
spielen.

Klare Regeln schaffen Vertrauen bei allen Beteiligten

Damit ein Bieterverfahren erfolgreich bleibt, missen die Rahmenbedingungen von Anfang an
verstandlich sein. Interessenten sollten wissen, bis wann Gebote abgegeben werden kénnen, wie der
weitere Ablauf aussieht und dass ein abgegebenes Gebot nicht automatisch einen Anspruch auf den
Zuschlag bedeutet.

Ebenso wichtig ist eine transparente Kommunikation. Werden Fristen kurzfristig verandert oder
Informationen ungleich verteilt, kann das Vertrauen schnell verloren gehen. Eine professionelle
Begleitung sorgt dafiir, dass alle Beteiligten denselben Informationsstand haben und das Verfahren
strukturiert ablauft. So steigt die Chance, dass ernsthafte Kaufer bis zum Ende engagiert bleiben.
Mochten Sie herausfinden, ob ein Bieterverfahren fur lhre Immobilie sinnvoll ist?

Wir beraten Sie unverbindlich und begleiten Sie durch den gesamten Verkaufsprozess.
Kontaktieren Sie uns

mmobilienKontor
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Hinweise:
In diesem Text wird aus Griinden der besseren Lesbarkeit das generische Maskulinum verwendet. Weibliche und anderweitige
Geschlechteridentitaten werden dabei ausdriicklich mitgemeint, soweit es fur die Aussage erforderlich ist.

Rechtlicher Hinweis: Dieser Beitrag stellt keine Steuer- oder Rechtsberatung im Einzelfall dar. Bitte lassen Sie die Sachverhalte in lhrem
konkreten Einzelfall von einem Rechtsanwalt und/oder Steuerberater klaren.
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